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Línea de Fomento al Desarrollo Sectorial

Modalidad: fomento de inversiones
Formulario para la solicitud de créditos

Módulo 2
Instructivo
Instructivo para la cumplimentación del Módulo 2
Se detallan aquí algunos conceptos básicos que deben contemplarse para el llenado de los campos correspondientes al formulario de presentación del Módulo 2 de la solicitud de crédito.

El formulario se llenará en formato electrónico, y se presentará en soporte magnético y/o será enviado por correo electrónico a la sede del Programa, además de remitir al mismo una copia impresa, junto a la restante documentación que se solicite.

Los acápites a cumplimentar son los siguientes:

1. Descripción y cronograma de las actividades a ejecutar: detallar las tareas necesarias para  llevar a cabo el proyecto y los resultados esperados en cada una de ellas. 

Deberá indicarse el número del mes en el cual se inicia y finaliza cada actividad, considerando un horizonte temporal de 18 meses. 

2. Impacto económico a nivel de la empresa: 

2.1. Indicar la posición de las ventas según último balance: transcribir las ventas del último ejercicio detallando los principales productos o línea de productos comercializados, cantidad y precio unitario (en caso de ser posible su cuantificación) y monto total, el cual debe coincidir con la facturación del último ejercicio económico. 

Este cuadro debe reflejar la situación de la empresa ANTES de la ejecución del proyecto. 

2.2. Indicar la posición de ventas una vez ejecutado el proyecto: este cuadro debe reflejar las ventas estimadas al finalizar la ejecución del proyecto, detallando los productos o línea de productos que se comercializan o se comercializarán, precio unitario (en caso de ser posible su cuantificación) y monto total de ventas que se aspira alcanzar al finalizar el proyecto.    
El resultado de la comparación entre el cuadro 3.1. y el 3.2. permite cuantificar el impacto del proyecto en las ventas de la empresa. 

2.3. Hipótesis que fundamentan la proyección de ventas: explicar en base a qué información cualitativa de mercado se estiman las ventas futuras de la empresa que sostienen las estimaciones de ventas del cuadro 3.2.    
2.4. Costos de producción: en la columna “Sin proyecto” deben transcribirse los principales rubros de costos de producción del cuadro de resultados del último ejercicio económico. 

La columna “Con proyecto” debe captar el escenario futuro de la estructura de costos de la empresa una vez finalizada la ejecución del proyecto.  

El resultado de la comparación entre una y otra columna permite cuantificar el impacto del proyecto en los costos de la empresa.

2.5. Hipótesis que fundamentan la proyección de costos: explicar en base a qué información cualitativa de la organización interna de la empresa se estiman los costos futuros que sostienen las estimaciones de la columna “Con proyecto” del cuadro 2.4

2.6. Impacto en el empleo permanente- Cantidad de puestos: transcribir la estructura del empleo actual de la empresa, tanto en términos cualitativos como cuantitativos y la que se estima al finalizar la ejecución del proyecto.

3. DESCRIPCIÓN DEL MERCADO 

3.1. Información de la demanda: explicar las características del mercado actual y futuro relacionado con el proyecto y las fortalezas o nuevas oportunidades que la empresa adquirirá con su ejecución. Segmentar según se trate de mercado interno o externo y en lo posible, incluir información cuantitativa.

Detallar cómo se prevé mejorar la competitividad de la empresa a partir del proyecto (ahorro de costos, ampliación de oferta, nueva línea de productos, apertura de nuevos mercados por cumplimiento de normas, etc) 

3.2. Principales clientes: listar la nómina de los principales clientes de la empresa discriminando según tipo de mercado (interno o exportación). 

3.3. Información de la oferta: listar la nómina de los principales competidores, indicando sus fortalezas y debilidades 

4. ESTADO DE DEUDAS BANCARIAS Y FINANCIERAS: en caso de poseer deudas bancarias y financieras al momento de presentar el proyecto, completar el cuadro.

5. PRESUPUESTO DEL PROYECTO: completar los rubros presupuestarios que demande la ejecución del proyecto, considerando un horizonte temporal máximo de 18 meses. Sólo se reconocerán en tipo y cantidad los gastos admitidos según la normativa vigente. 

6. FLUJO DE FONDOS: completar el flujo de fondos previsto para el primer año de funcionamiento de la empresa con el proyecto de inversión en marcha.

7. CARTA DE COMPROMISO INFORMATIVO: firmar y completar los datos solicitados, aceptando brindar periódicamente la información del proyecto que el PRODER requiera al solicitante del crédito.
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